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CONDITIONS D’ACCES : QUI ?





Vous êtes titulaire : 


d’un BEP, 


d’un Bac. Général, Technologique ou Professionnel,





VOS QUALITES :





La motivation,


Le sens du contact et des responsabilités,


Le goût prononcé pour la vente,


Le sens de l’animation.





QUELLE FORMATION ?





( PROFESSIONNELLE avec l’étude de 3 axes :


GERER, 


VENDRE,


ANIMER.


GERER, 


Approvisionner et réassortir,


Gérer les produits dans l’espace de vente,


Participer à la gestion de l’unité commerciale,


Participer à la gestion et à la prévention des risques.





VENDRE 


Découvrir le contexte de l’activité commerciale : la démarche mercatique, la distribution,


Préparer la vente,


Réaliser la vente de produits,


Contribuer à la fidélisation de la clientèle








ANIMER 


Organiser l’offre produits,


Participer aux opérations de promotion,


Participer aux actions d’animation.





( PROFESSIONNALISANTE :





4 périodes de formation en milieu professionnel 





18 semaines de stage au sein d’unités commerciales dont 2 semaines pour une formation produit





dans toutes les formes de commerce : sédentaire ou non, alimentaire ou non, spécialisé ou généraliste, en libre service ou en vente assistée (supermarchés, hypermarchés, grands magasins, grossistes, centrales d’achat, discounters, petits magasins de détail).





Les objectifs :





( Préparer la vente, réaliser la vente de produits, fidéliser la clientèle, organiser l’offre produits, participer aux opérations de promotion et aux actions d’animation, approvisionner et réassortir, gérer les produits dans l’espace de vente, participer à la gestion de l’unité commerciale, à la gestion des risques et à leur présentation.





L’utilisation des technologies de la communication appliquée.





Partenariat Ecole – I.S.F.F.E.L : formation ponctuelle proposée en cours d’année 





( GENERALE :





Français	- Mathématiques


Anglais	- Histoire – Géographie


Economie – Droit	- Education Physique et Sportive


Education Artistique











ENSEMBLE SCOLAIRE LE KREISKER
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Des PROJETS PLURIDISCIPLINAIRES A CARACTERE PROFESSIONNEL (PPCP) 





permettent aux futurs professionnels :





d’être acteurs dans leur filière commerciale par :





l’organisation d’actions commerciales (vente de produits pour des 





entreprises, rencontres avec des intervenants, visites d’entreprises…)








de développer un savoir-faire ainsi qu’un savoir-être indispensables à





 la fonction commerciale : théâtre, chant, communication…


















































VOUS SOUHAITEZ POURSUIVRE VOS ETUDES ?





des formations supérieures en BTS :





M.U.C. (Management des Unités Commerciales)





Assistant de Gestion,





N.R.C. (Négociation et Relation Client).








